
ACHAT

DRIVE TO STORE

Animer régulièrement sa relation client en créant des
rendez-vous récurrents 

Promouvoir ses évènements

Cibler en personnalisant sa communication

O B J E C T I F S

P E R F O R M A N C E S  

P O I N T S
F O R T S  

L ' E M A I L I N G
L E  C A N A L  I D É A L  P O U R  M A I N T E N I R
I N F O R M É S  V O S  C L I E N T S  E T  V O S
P R O S P E C T S  D E  V O S  A C T U A L I T É S

DesClientsDansMonMagasin.com

09 72 72 52 13

QUALITÉ/PRIX

C a n a l  d i g i t a l  c o m p r e n a n t  l ’ e n s e m b l e
d e s  c o m m u n i c a t i o n s  f a i t e s  s o u s  f o r m e
d e  c o u r r i e r  é l e c t r o n i q u e  à  d e s t i n a t i o n
d e  c l i e n t s  o u  d e  p r o s p e c t s .   

des Français utilisent une adresse mail *

des internautes consultent leur boîte principale au moins 
une fois par jour **

des internautes gèrent leurs achats et leurs ventes en ligne

88 %

72%

60% 

E F F I C A C I T E

des Français préfèrent l’email pour recevoir des
communications de leurs enseignes *

des Français se sont déplacés en magasin suite à la
 réception d’un email commercial *

des Français ont acheté un produit suite à la 
réception d’un email *

32 %

    35 %

50 %

L'emailing  n'a plus de secret pour vous ! 
Rendez-vous sur
DesClientsDansMonMagasin.com 
pour lancer votre première campagne ! 
 

* Source - Médiamétrie  **  Source - SNCD  


